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OBJECTIFS

1 ERE JOURNEE

MODULE 1 : VOUS - L'EQUIPE - LE PROJET
* L'idée, ladéquation Homme-projet

* La vision entrepreneuriale

* Les aptitudes du dirigeant et le réseau

MODULE 2 : LE CONTEXTE - LE MARCHE - LE BUSINESS MODEL

+ Définition du business model, étude des besoins,
l[a méthode du BM Canvas

3 EME JOURNEE

MODULE 4 : LES POINTS CLES DE LA GESTION
LE PREVISIONNEL FINANCIER, LE PLAN DE FINANCEMENT

* ldentifier les besoins

* Les grands principes issus du bilan et du compte de résultat
* Les ratios de gestion

* Evaluer la viabilité financiere

* Le plan de financement

MODULE 6 : ANTICIPER ET PILOTER LACTIVITE

* Indicateurs et tableaux de bord

* Anticiper les signaux/prévenir

+ Utilisation du numérique dans la gestion
* Les obligations d'assurances

I c/2L0GUE DE FORMATION

® Acquérir les bases d'un projet de création d'activité dans toutes ses composantes
de gestion et de négociation avec les partenaires financiers ou investisseurs
@ Apprécier toutes les phases de la création d'une entreprise

2 EME JOURNEE

MODULE 2 (SUITE): LE CONTEXTE - LE MARCHE - LE BUSINESS MODEL

* Etude du secteur d'activité/ environnement
* Etude du marché

* Analyse de la concurrence

* Définir un CA prévisionnel

MODULE 3 : LA COMMUNICATION — LE MARKETING

* Le mix-marketing
* La prospection et la fidélisation
* Les points clés de la rédaction du business plan

4 EME JOURNEE

MODULE 5 : LES POINTS CLES JURIDIQUES —NORMES
REGLEMENTATIONS

* Les principes juridiques du fonctionnement d'une entreprise
* Les régimes fiscaux et sociaux

* Les critéres de choix du statut juridique

* Le choix de la marque et sa protection

MODULE 6 (SUITE) : ANTICIPER ET PILOTER L'ACTIVITE

* Les relations contractuelles/les obligations de l'entrepreneur
* Les interlocuteurs de l'entrepreneur
* Couverture sociale

5 EME JOURNEE

* QUIZZ
* PITCHS
« REMISE DES DIPLOMES



